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“魔法”价值创造法
作者：李炳池
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版权声明

本报告版权归原作者所有。李炳池直接营销机构（libingchi.com)保留

一切权利！

未经作者书面许可，不得以任何电子或机械的方式复制或传播本资料

的任何部分，其中包括：影印、录音或其他数据储存和检索系统形式复制

或转移此出版物的任何部分。

上述情况一经发现，我们将追究法律责任！

免责声明

我不能保证你看了本报告，就可以自动的使你销量翻倍。

你一定要通过教给你的方法，去实践获得成功。我既不会隐瞒这些，

也不会为此致歉。

我在这里说的是实际情况，你可能行动了，但没有正确的去测试和实

施，或者选择的顾客群有问题，或者由于市场环境的变化，最后，你可能

根本就赚不到钱，还有可能赔钱。

在你操作之前，请你先了解这些。如果你在寻找一种一劳永逸的方法，

非常抱歉，我公布的信息可能不是你想要的。

·版权所有 翻版必究·



李炳池直接营销机构 版权所有

______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________
网址：www.libingchi.com 邮箱：ask@libingchi.com 微信号：LBC333 电话：85782639

3

扫描添加获得顶级新资讯

李炳池公众微信号 LBC333

李炳池直接营销机构 版权所有
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营销专家特刊......

“魔法”价值创造法

如何利用鲜为人知的价值创造法来增加你的想法、技

巧以及产品的价值——“魔力”价值创造法让你立即

赚大钱……

亲爱的朋友：

我希望以下内容不会“让你感觉太枯燥”……

我会迅速列出几个词语。你来告诉我当你听到它们的时候最先想到的

是什么。

不要细想。

只要告诉我当你听到他们时最先想到的东西就可以了……

听好了：
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巫毒……

巫术……

魔法……

魔术……

炼金术！

好了，当你听到这些词语时最先想到的是什么呢？

当你听到它们时是什么感觉？有没有一种神秘而有趣的感觉？抑或

感觉有点危险？

好吧，我故意用这些词语营造一点“神秘效果”，因为我想吸引你的

注意。

现在，我不会真的向你展示什么“魔法或巫术”（对不起，永远不要

费心学习黑魔法）。不过我要向你展示的东西可能与之十分相似。对

你来说这个更有价值……

“炼金术”一词如何能在你销售策划案，点子，文案写作，

技能培训，服务推广，等等信息类产品的时候帮你赚大钱……
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现在你可能注意到我之前列举的一系列“惊人”的词语中，最后一个

词语是“炼金术”。

你之前听说过这个词语吗？这个词比较奇怪。

但它同时也是个比较酷的词。说它酷是因为它代表着一些无法单纯用

一个词描述的东西……代表着能够让你成功以及改变你的生活的东

西。

当听到“炼金术”这个词的时候，大多数人会想到一个试图把铅变为

金子的中世纪的疯狂科学家……或者一个站在沸腾的“魔法药水”罐

旁边的魔术师。

当我想到“炼金术”这个词的时候，我会想到一个名叫保罗·皮尔泽

的人。

保罗·皮尔泽(Paul Pilzer) 出生于1954年1月17

日，是美国经济学家，纽约时报畅销书作家，

企业家。是花旗银行最年轻的副总裁。曾先后

担任布什、克林顿两位美国总统经济顾问的著

名经济学家，他也是六家公司的创始人。于

2009年12月首次受邀访华。
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他写了好几本书，如：《点石成金》、《上帝要你富有》、《财富

第五波》、《下一波财富狂潮》等。他是一个有趣的人，他通过自己

的事业赚了很多钱。也帮助其他人取得了成功。他对“经济炼金术”

这个概念进行了探讨-这个概念阐述的主要是当我们用完能源后，如

何寻找创造并使用新能源的办法——以及如何更有效地利用旧能源。

比如：在过去的几年中，人们一直倍感忧心，担心土地被用光，无法

再种植食物，担心人口过度增长，人们在大街上不得不为抢一个土豆

而大打出手。

解决方法——炼金术。

足智多谋的农民以及科学家找到了一种方法，可以仅仅在一小块土地

上种植相同数量的农作物。

我曾经看到过一个预言，说我们可以在相同的土地上种植相当于一百

年前三十倍数量的农作物。想想吧——同样的土地，三十倍的农作物。

简直不可思议。

欣慰的是：人们不必在街上大打出手了（至少像我们这样生在富裕国

家的人士）。
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我不是说世界上所有的问题都解决了，或者所有人都有饭吃了。而是

想举例说明“炼金术能改变万物。

或者是在电力方面？

或者是在家用电脑方面？

或者是在电话方面？

所有的方法都是创造性的，都是对周边资源的新利用……都用来改善

每个人的生活。

不久之前还没有人敢想像每个人都会有智能手机、平板电脑（只有少

数人这么认为，包括在汽车中安装电脑，电话甚至是厨房设备）。

富有创新力的“科技魔法师们”每天都在寻找让它们变得更小巧、更

快捷，更便宜的方法。

那这和你利用自媒体，公众微信，微博，邮件，及信息产品

赚取更多钱有什么关系呢？

很高兴你这么问……

以下是我的解释：
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生活中，许多东西无法轻易被“转换””增值。无法把它们从一种状

态转换成另一种状态……无法从一种价值转变另一种价值。把一元变

成两元也非易事。

那么把种子变成植物呢？也很困难。

但是信息，啊，信息可以。

信息是少数能都被变得更有价值的东西之一——需要的时间、精力以

及付出少得惊人。

信息的表现方式不同，结果也截然不同。没人愿意听千篇一律的话。

但是换种不同的方式，人们就会扛枪卫国，主动投票或者主动掏腰包。

下面你将学到信息产品营销中最重要的一课：

怎么说，很关键！

用一种稍微不同的方式说，你就可以把该信息的价值从非常低变得非

常高……
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你可能没有办法把铅轻易变成金子，但是如果你懂得了这种方法，你

就可以把你的想法轻易地变成金钱。

顺便说一句，你可以（也应该）运用我教你的这种营销方法。事实上，

这种方法最适合用于信息产品营销了。

总之：生活中很少有地方能够不投入更多钱就赚取更多钱，或者不投

入更多的资源就取得更大价值，很少。

但是肯定有这样的地方，我非常痴迷于寻找这样的地方，方法以及机

遇。

请允许我在此和你分享我发现的我最喜欢的几个方法。

我用了几年时间才找到、确定这些方法并把它们建立成一个体系，这

样我就可以迅速并简单的教会别人。请尊重我为找到这些方法而花费

的时间以及精力……

警告：这些是武器——要万分谨慎地运用……

这个信息是“独孤求败”式训练。它是剑魔。
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事实上，我将要教你的是一系列危险的武器。

有趣的是，它们却是好武器。

它们是非常有威力的工具，你可以运用它们直接杀入你的顾客群，和

他们取得联系……并向他们展示你的产品和服务多么有价值。请把这

些工具运用到好的方面，不要用来欺骗别人或窃取别人的东西……

这些方法中每一个都为我赚了很多钱。如果你运用它们创造并销售你

的产品，我相信你也可以赚很多钱。

如果你用它们干“坏事”，我一定会发现的，我会撤销你的“营销大

师证！”

好了，我们继续吧！

快速回答这个问题：这两本不同书名的书，哪本销量大……

书名1：《一个聪明人的详细减肥指导及运动计划》

书名2：《瘦婊子》
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《一个聪明人的详细减肥指导及运动计划》是由两个博士根据其他几

个博士通过实验研究法得出的结果而写的。

《瘦婊子》是由一个退休的模特和一个退休的模特经济人写的。

时间到了。哪一个销量更好呢？

根据亚马逊统计，《一个聪明人的详细减肥指导及运动计划》销量排

行437,317，然而《瘦婊子》排行56。

我的问题是……

为什么？

为什么没有博士学位，而没有荣誉，没有“科学”作后盾的人却卖了

很多书，挣了很多钱……而“专家”的书却排行437,317？

令人伤心的是博士们可能为了写这本书花了多年时间。但是你觉得有

人会读吗？

不会。
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下面是一个善于抓住机会的人的做法：写《瘦婊子》的女士们又接着

出版了一本姊妹篇：《厨房里的瘦婊子》——一本烹饪书。

此书销量在亚马逊上曾排名到179。不错的成绩。

这两类书的作者，有一位像消费者，像市场营销人那样思考了……而

另一位没有。

我希望《瘦婊子》这个书名没有冒犯你。我举这个具体的例子是因为

这两个女人具有大多数人都没有的东西。

不知道你有没有注意到，有段时间“炫酷”很流行。这是未成年女孩

（也有成年女人）想要变得时尚，深沉以及凸显个性的“个人宣言”。

总之，这些词作为书的标题非常有魔力。

以下是运用这个信息赚钱的方法……

当你创造下一款产品的时候，在你开始之前，停下来想想你的顾客。

比如，你准备写一本关于高尔夫球的书。
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不要写你想写的，停下来问自己几个问题：

1.“谁是我的潜在客户或客户？”

2.“他们面临的最大问题是什么？”

3.“我的潜在客户想要得到的结果或收获是什么？”

4.“他们对自己以及高尔夫球有什么样的非理性或强烈的喜好？”

5.“他们一直在寻找什么样的信息，却找不到答案？”

如果你真的想要客户喜欢你的主意，你就要问问你的客户以及潜在客

户他们是谁、他们想要什么（顺便说一句，你一定可以学到一些你不

知道的东西）。

比如，你给你的客户名单上的一千个人发邮件，问他们以上问题。让

我们打比方你发现你的潜在客户平均：

◎ 45岁。

◎ 都是男性，而且是总经理。

◎ 很沮丧。他认为其他人不尊重他，是因为他的高尔夫球打的不好。

◎ 想要把高尔夫球打的更好，让他的同事及老板觉得自己是“高手”。

◎ 痴迷于能走在高尔夫球场上，把球打直，打远，打败所有的经理。
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◎ 正在寻找迅速提高高尔夫球技术的“秘诀”。

以上这些“答案”可能对你来说听起来有点牵强。我是说，难道高尔

夫球手并不是都想要同样的东西？

答案是：不！他们要的并非是同样的东西。

但是专家们的潜意识里会认为他们很懂，知道他们的潜在客户想要什

么，以及需要什么……认为他们是最适合给出答案的人。但是当你花

时间对潜在客户以及客户进行调查的时候，你将会学到许多你不知道

的东西。

上面的例子中，一个不去问他们的潜在客户他们是谁，以及他们想要

什么的专家，很可能写一本书，并命名为：

《发球，切球进洞，像职业选手一样一击进洞》

但是精明的营销人就会在调查完他的潜在客户，并仔细考虑过他们的

答案后，给他的书起名为：

《在高尔夫球上打败你的老板（顺利如愿加薪！）》
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标题真的那么重要吗？

是的！

很明显，对于上面的例子，我很有“创造性”。但是你下次创造并销

售产品（不管是书、课程、视频，还是任何其他形式的建议，或信息

产品）时，能够考虑并运用这方法才是最重要的。

如果你的产品不能立即引起你的潜在客户共鸣——给他们内心以强

烈的冲击，你就会像上面写减肥书的那些人一样——一个月可能只能

卖出一两本——给他们的朋友们。

相信我，你一定不想排名在437,317。

你想要人们争先恐后的订购你的产品。或者去你家或公司，把钱放到

你的面前！当你学会像消费者一样思考，营销人员一样思考，把你教

的东西转变成能打动顾客，让他们购买你的产品的文字以及想法后，

这一切就会成为现实。

我刚才分享的可能是“营销新手”，常犯的，代价最惨重的错误。

避免这类错误，增加成功的机会。
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现在让我来教你一些炼金术……

营销炼金术1：

转换你的想法的价值，这样人们才会从你手中购买它们……

我将要教你的第一个方法是最重要的。

我称之“转换法”。

道理很简单，只有买家认为你的信息值钱，它才值钱。如果你想要买

家付更高的价格，你就必须把你的信息价值转换成为他们能够理解的

语言。

每个有欲望或问题的人，都会一直惦记着那个欲望或问题。他们会受

到一些动机的驱使，驱动他们寻找解决办法。

对于那个人来说，能够使他们的欲望得到满足，或者问题得到解决的

方法才值高价。

事实上，一个有强烈欲望或经历痛苦的人，能够找到他们想要的解决



李炳池直接营销机构 版权所有

______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________
网址：www.libingchi.com 邮箱：ask@libingchi.com 微信号：LBC333 电话：85782639

18

办法才是他们心中或生活中最重要的事……

多数销售信息产品的“专家”都完全忽略了这个事实，而是想他们认

为什么是有价值的……以及他们认为他们的潜在客户应该需要什么。

这会导致你犯给自己的书起名为《一个聪明人的详细减肥指导及运动

计划》这样的错误——导致你“觉得”你就是你的潜在客户。

事实上，给《一个聪明人……》命名的人很明显下了很大功夫，却没

有真正动脑思考……

想想潜在客户是怎么想的，然后把你的产品价值转化成浅显

易懂的语言！

我们举个例子。在亚马逊这本书的描述中，第一句话是这么写的：

“该书介绍了记录体重以及运动计划的突破性方法……”

现在，你告诉我：想减肥的人关心“记录体重以及运动计划的突破性

方法”吗？

不！
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想减肥的人关心的是……

一觉醒来就能变瘦，永远不用去考虑制定减肥计划或者运动的事！

写这本书的“专家”，给书起的这个书名，写的这个描述，其实是弄

错方向了。

完全是浪费。

与其从《一个聪明人……》的角度出发，还不如给这本书命名为《如

何在不经意间减肥》，可能这样销量更好。

用这样的描述，可能更能吸引我的注意力……

“想必你已经知道节食以及运动，都没有办法帮你成功减肥并保持下

去。不要再折磨你自己了，用一个有效的方法……”

为什么这些信息更有效呢？

因为他们正能顺应人的心理。他们没有使用空洞，让人厌烦，没有人

爱听的词语。
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换句话说，它们有效，是因为……

顾客认为它们很有价值！

试试这个：

拿出一张10元和一张100元的人民币，盯着他们看一会儿。问自己一

个简单的问题：“为什么其中一张的价值是另一张的10倍呢？”

是因为图案不同？

是因为编号不同？

是因为人民币特征不同？

不，都不是。

其中一张之所以那么“值钱”，是因为……

钱上印的数字！

我现在不想卷入人民币是否真的“有价值”的哲学争论——或者说

100元是不是代表更大的“承诺”——这不重要。
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重要的是人们看到面值大的钞票立刻就会觉得它更值钱，不自觉的、

潜意识的……就是那样。

这又怎样？

这对你有什么帮助？

只要你细细想想，你就会意识到……

人并不擅长辨别信息的价值！

如果人们不擅长辨别信息的价值，你又想通过销售信息赚钱，那你就

必须擅长……

帮他们转换价值！

换句话说，你需要“在账单上清楚地印上数字”这样你的准客户才知

道他们应该付多少钱。

以上的例子中，“专家”作者给他们的书起的名字，写的描述，让人

感觉他们就像是把100元拿出来，擦去数字“100”写上“10”！
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这时候你应该明白我的用意了吧。来，我们讨论一下如何把它立刻运

用到你的业务中，立刻为你赚更多钱。

帮你成为以更高的价格，销售更多的产品，赚更多钱的“价

值转换”的方法……

拿一张纸，写下你的潜在客户三个最大的，最令他们担心的问题。

要迅速，时间不要超过30秒。

好。

从你的列表中挑出最令人头疼，最令人担心的一个问题。我想要你选

出在情感上最让人感到“痛苦”——最让人担忧和忧虑的问题。

然后，我希望你把该问题为你的潜在客户真正地转化成一个真实的，

有形的实际费用。

比如你是投资领域的专家。你的利基市场或市场关注点是引导年轻父

母为他们的家庭进行长期证券投资。
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比如你的潜在客户面临的最大问题——他们最大的情感上的问题—

—是担心他们上年纪后，孩子没有能力承担大学教育费用。（顺便说

一句，我正在构思一套完整的方案，跟着我的例子走，你将会学到很

多……）

我想问你几个问题：

1、让他们知道自己的孩子长大后有钱上大学，这值多少？

2、为他们排除这个问题的困扰，又值多少钱？

3、他们知道有个有效的办法能够帮他们省钱，保证他们的孩子以后

能够上大学，值多少钱？

现在，你可能说：“父母得知孩子能够上大学，不用再担心孩子的上

学问题，肯定是无价的。”

我可能会赞同你的观点。

我依然想让你估计一个数字……并解释为什么是这么多。跟着我的思

路走……

比如，我们的潜在客户平均35岁，有个7岁和9岁的孩子。
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一对夫妻一年一共能挣10万元。

这对夫妻非常想让孩子接受大学教育，以后每年能至少挣10万元。

但是他们担心孩子上不起大学，最后只能从事体力活，每年只能挣5

万元。

我们还有一些问题要解决。据此，我就能够开始策划一个营销方案……

一个能够把问题的价值转化成实实在在的，可衡量的金额。

可能是这样：

如果你的孩子正在上高中，你很担心，因为你没有为他们的大学教育

投资基金，最后你可能损失比你预料中更多的钱。

如果你从现在开始每月攒747元，把它存入一个账户，每月赚取5%

的利息，你将能够积攒足够的钱，供孩子上学。

如果你每月投资不了747元，你的孩子可能就上不了他们心仪的大学

（或者根本上不了大学），他们最终可能只能从事一份自己不喜欢的

工作，赚的钱远低于他们的价值。



李炳池直接营销机构 版权所有

______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________
网址：www.libingchi.com 邮箱：ask@libingchi.com 微信号：LBC333 电话：85782639

25

有了那个学位，孩子每年就可以多挣5万元——每年。

每月投资747元，投资十年，你的孩子30年就能够获得150万元（不

用从事他们讨厌的“没有技术含量”的工作），值吗？

更不用说：你不用担心孩子上大学的事值多少钱？知道自己孩子肯定

有能力上大学，你可以高枕无忧，又值多少钱？

难道不值每月747元吗？

现在，你可能猜到了，我使用的这些数据。你懂的！我做了一个一千

个“专家”中都没有一个人能想到的方法。

我体会到了潜在客户正在经历的情感伤痛，并且确实……

把它转换成了金额！

我还可以做一些其他工作，（像让潜在客户面对他们为了兴趣爱好而

正在逃避的问题……细心构思一个询问类的“推销词”），在此我就

不细说了——但是此处探讨的关键点是，你的潜在客户现在正以一种

全新的不同的方式思考问题。
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他们思考问题的方式能够给他们动力，让他们立即采取行动。

最重要的是，你现在已经“构思”了这个问题，并计算了如果不以某

种方式解决这个问题的代价，使得你能够……

以高利润销售你的产品或服务，但是却能让顾客觉得依旧很划算！

如果按照以下的说法，恐怕该信息的价值连原先的十分之一都没有：

“如果你想学习如何为你的孩子未来的教育更好地投资，给我打电话

吧。我是一个注册投资专家，我可以帮你为将来的生活选择正确的投

资……”

没力量。甚至不沾边。

我的那则信息有力量，是因为我了解了潜在客户的想法，我站在他们

的角度看问题，我把他们最关心的情感问题转化成了可以解释的“价

值”。

以下是运用这一概念赚取更多钱的方法……
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你的每个潜在客户都有个令他们头疼的问题（或一些欲望）。不管怎

样，这种强烈的情感动力能够被直接转换成潜在客户能够明白的价

值。

可能是钱

可能是时间

可能是感觉好

可能是吸引异性

不管是什么，价值是你真正要“销售”给你的潜在客户的。

首先，你必须确定价值。

如果你的潜在客户想要减肥，那么这个价值可以是每磅多余的脂肪耗

费的价值。

如果你的潜在客户想要找一份更好的工作，那么这个价值可以使他们

在新职位上增加的薪资。

如果你的潜在客户想要在家工作，这样他们可以照看孩子，那么这个

价值可以是他们可以和孩子多在一起相处的时间。
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在每个把建议和信息作为“产品”销售的业务中……你总能找到方法

把它们转换成一种价值。

你必须计算出该价值对你的潜在客户来说值什么，这样你才能用那些

词语向他们解释投资你的产品和服务的价值。

如果你为关于如何在家创业的视频收取500元，那么你最好能够向我

清楚地解释每天多出的和孩子相处的3小时怎么就值500元。

如果你为一场指导我如何找到好工作的课程收费1000元，那么你最

好能够把我投入的1000元在合理地时间内转换成加倍的回报。

如果你为指导如何减肥的视频课程收取100元，你最好能够从健康，

寿命以及精力充沛的感觉方面，向我展示为什么我花100元并不

多……

你和我看法一致吗？

我将再教你一个方法，教你如何使你的信息更有价值。

我会告诉你我是如何一个一个地利用这些方法，并把他们结合起来，
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这样你就可以为你的信息和建议收取更合理的费用。

以下是另一个赚取“百万元”的方法，它可以增加你的信息产品的价

值……

营销炼金术2：

为你的方法，技术以及想法命名，让它们感知价值增值

10-100倍……

再问你一个问题：

为什么超市里一般的咖啡只要12元一杯，而星巴克的咖啡，要35元

一杯？

或者，为什么一克拉钻石在普通的商店里20000元就可以买到……而

在蒂芙尼公司要卖35000元？

是不是因为名称不同而造成的差异？

你可能听说过测试证明麦当劳的咖啡比星巴克咖啡口感更好。
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下面是在美国的MSNBC上一篇关于消费者的调查报道节选……

“该报道说麦当劳的咖啡‘味道好，浓度适中。尽管它没有那么华丽

的名字，让它显得品位那么高雅，但是它很完美。”

而对于星巴克，该杂志说其‘很浓，但是焦味和苦味会呛得让你流泪，

睁不开眼睛。”

该杂志最后推荐：“自制咖啡吧——给它起个特别的名字就可以了。”

终于！有人发现其中的奥妙了！

“给它起个特别的名字……”

让我们打起精神，讨论一下你能够利用这则信息做什么。

作为你的领域的专家，你为人们提供方法，技术以及系统，使他们得

到自己想要的结果。

你可能为他们提供通过锻炼来改善体能并减肥的计划。
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你可能为他们提供写信的模板，帮他们吸引心仪的异性。

你可能为他们提供销售脚本及话术，帮他们更好地运用营销和销售方

法来销售更多产品。

不管你正在教什么，它们都可以被称为“想法和策略”。许多“专家”

错误地认为策略本身才是价值所在。

允许我从不同的角度分析一下。你的顾客并不认为你的策略部分价值

最高。

看到了吧，许多专家认为他们拥有最好的“策略”。他们觉得只有人

们付给他们费用，他们才会告诉他们自己的策略。

但是，事实上是策略无处不在。

现在“策略”是免费共享的。

打开百度，输入关键词，再输入“方法”或“策略”。

你就会得到许多答案。你可以上优酷看视频来一天24小时学习策略。
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价值不在策略。

那么在哪里呢？

给你个提示：

比如，你发现了一系列特殊策略。你把他们归纳成了一个非常具体的

体系以及秘诀，效果和速度要比之前好三倍。

然后，比如你又花了几分钟为你的策略命名……

取一个暗含巨大价值的标题

我们越来越得心应手了！

以下是一些你可能熟悉的例子……

策略：如果你想要减肥，想要拥有好的精力和想要注意力更集中，那

么请吃40%的碳水化合物，30%的蛋白质以及30的脂肪。

有价值的名称：《区域减肥法》
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策略：不吃碳水化合物，多吃蛋白质，脂肪以及蔬菜，你将瘦下来。

有价值的名称：《 艾特金斯饮食法》

策略：使用“优质碳水化合物”让你变得更健康。

有价值的名称：《迈阿密饮食法》

你认为以上节食法如果不起一个性感点的名字，能被人们注意到吗？

我们都知道……

答案是不可能

我是100%的非常认真。请你花一分钟的时间想想我说的。

如果没有一个吸引人的名字，这些节食法就不会被人注意到……在亚

马逊排名大概会是437,000……创作者也赚不到多少钱。

我问你一个问题（请如实回答）：
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你给你的独特的系统或方法命名了吗？

你有没有为每一个方法都想一个很棒的名字？

你是不是小心翼翼，从未假设过价值在于策略……一定要确保通过使

用10-100种甚至更多的方法……已经证明有效的命名的方法，来增加

你每个关键信息和方法的价值？

如果你的答案是“没有”，请不要难过。别人也没有这么做。

顺便说一句，即使你为你的方法及想法命名了，你也可能会犯一些关

键的错误（用普通的字眼来命名，用复杂或有歧义的词语或其他词语

命名）……这些你都应该避免的。

关键在于：你花了很长时间来弄明白你知道什么。

现在是时候来把你知道的展示给你的顾客了，要尊重你投资的时间和

精力……索取你应得的报酬。

在我的售价1200元的《揪心的商业策略》电子书中，我们将会学到

很多具体的实操方法，如何轻松赚很多钱。
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当我们开放申请时我希望你能考虑订阅。

就这么简单……

几个我最喜欢的方法，帮你大大增加你的产品的价值。

每种方法都是“炼金术”的一种形式——也就是说它们不要求你多投

资……却可以帮你多赚钱。

是时间开始并运用这些方法了，你很快就会获得回报的。相信我……

马上行动吧！

不要等待。运用你刚学到的东西，学会开始自觉运用它。

每天都用这些方法，很快你就会发现你正在创造更多的有价值的信息

和建议，人们会想付更多钱来得到它。

如果你想得到关于直接营销及在博客，网站，微信，邮件等上面，销

售产品的终极训练，那么考虑一下《揪心的商业策略》电子书吧。
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它可能就是你正在寻找的通向成功的车票。

谢谢你，我们很快会再见面的，

合赢岛创始人

直接营销导师

P.S 如果你想要从我这里得到顶级的免费资讯，那么确保你在我的邮

件列表或者公众微信中。访问www.libingchi.com，并加入我们吧，

我很快就会找你的。

扫描添加获得顶级新资讯

李炳池公众微信号 LBC333
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关于李炳池

李炳池被众多企业老板和营销专家们称为直接营销大师。曾帮助超过

1700 多家中小型企业，创造了 27 亿的销售额；畅销作品有《人脉

关系经营手册-黄金档案》、《小企业营销致富锦囊》、《营销跳板》、《信

手拈来，一夜之间改变你的广告》。

他的个人网站 www.libingchi.com 是中国唯一一个揭露最真实，最

赚钱的直接营销网站。而且，他的营销通讯 100%免费，仅仅通过他

的营销通讯就可以学到真正的营销秘诀。目前，国内有 13 位知名培

训师与他签约了长期合作关系，成为他们幕后的策划者。

他是一位实践家，一位默默辛勤耕耘的人。他愿意用余生去学习和实

践，把最直接，最真实，最有效的营销秘诀公布于众。为中国的中小
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企业贡献一份力量！

为了与时俱进，帮助中小企业家持续成长，节省学习成本、时间成本、

生命成本，他创立了“合赢岛”——商业顶级资讯与战略合营平台。

（www.heyingdao.com)通过输送顶级资讯，让一群正直、诚信的

中小企业家聚集到一起，价值分享，合作共赢，真正过上丰盛富足的

人生！

跟踪李炳池和合赢岛的每日动态，请立即扫描添加

李炳池微信号 LBC333 合赢岛微信号 heyingdao


